
Ingenieurbüro Hauser

The World of Supply



IBH seit 1925 - das Bindeglied zwischen 
OEM und Systemlieferant
OEM und Tier 1-Zulieferer

Tier 1 und Tier 2

IBH verfügt über: 
langjährige Erfahrungen und exzellente Kontakte

in der Automobilindustrie,
im Fahrzeugbau und

im Maschinenbau
im süddeutschen Raum



Unsere Leistungen

• technischer Vertrieb 
• Projektmanagement 
• Benchmarking 
• Marketing 

Wir bieten Ihnen den kompletten Service.
Alles aus einer Hand.



Technischer Vertrieb:

• Kundenakquisition
• Präsentationserstellung
• Angebotserstellung
• Angebotserstellung
• Angebotsverfolgung und –nachhaltung
• Preisverhandlung
• Vertragsabschluss
• Technische & kommerzielle Projektverfolgung 

Langjährige Vertriebserfahrung 
für das Wachstum Ihres Unternehmens



Projektmanagement:

• Klärung und Abstimmung der Anforderung mit Kunden
• Umsetzung der Projektapplikation im Umfeld des Kundenkonzepts / Gesamtfahrzeug
• Erstellung, Realisierung und Kontrolle des Projektplanes in Abstimmung mit dem 

Kundenterminplan
• Verfolgung Teile- und Projektkosten
• Permanenter Soll/Istabgleich mit Unternehmenszielen
• Lieferantenmanagement im Entwicklungsprozess
• Interne und externe Statusreviews zu relevanten Meilensteinen
• Koordination und Steuerung des Projektteams
• Präsentationserstellung

IBH unterstützt und steuert proaktiv alle Phasen Ihres Projektes 
vom Projektstart bis zur Serienproduktion



Benchmarking:

• Marktanalyse
• Status-/Situationsanalyse
• Strategieplanung
• Umsetzungsplanung
• Budgetplanung 

IBH analysiert für Sie das Marktumfeld 
für Potentialanalysen als Basis 
für strategische Entscheidungen



Marketing:

• Projektpräsentation
• Unternehmenspräsentation 

IBH definiert die relevanten Inhalte für Ihren Marktauftritt



Herausforderungen für OE Lieferanten

• Ein tiefgreifender Strukturwandel in der Automobilindustrie
• Internationale Übernahmen und Fusionen bei OEMs und tier 1 Lieferanten
• Globalisierung - weltweite Produktionsstätten
• IT -Business (B2B Plattformen, Multimediakonzepte)
• Vielfalt der modularen Produktion auf allgemeinen Plattformen

Folgen:

• Die Position mittelständischer Lieferanten wird mehr und mehr geschwächt 
während Mega-Mergers and Kooperationen wachsen (wie z.B. Bosch, 
Visteon, Valeo, etc.)

• Im internationalen Markt spielen nur wenige mittelständische Lieferanten 
eine Rolle 

IBH unterstützt Sie bei unternehmerischen Entscheidungen 
um sich als Unternehmen 
in den schnell wachsenden Märkten zu behaupten



IBH ist seit 1925 in den Bereichen Entwicklung, Konstruktion, Versuch, 
Qualitätssicherung und Beschaffung erfolgreicher Partner der Automobilindustrie.
Unser hervorragender Kundenkreis umfasst u.a.:

                                        
Süddeutsche 
Gelenkscheibenfabrik GmbH 
& Co. KG

  
                                              

   
East Penn

                          Fehrer

                                              Banner

                 Thyssen-Krupp

  
                                              

        
Delphi Corporation

                                    Porsche AG

                        BMW AG

  
                                              

                   
Daimler Chrysler AG



Langjährige professionelle Betreuung führten zu einem
Verkaufsumsatz von € 1.8 Mrd.

Umsatz nach Geschäftsbereichen 

Umsatz nach Regionen 



Individuelle Anfragen, können Sie per e-mail oder telefonisch an uns richten:

Ingenieurbüro A. Hauser
Herdweg 76 
70174 Stuttgart
Germany
Tel.: +49-711-229 49-8
Fax: +49-711-229 49-29
mail: info@ing-hauser.de
Internet: www.ing-hauser.de


